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	一、摘要


在大學的生涯中，我們在便利超商打工，我們發現便利超商到目前為止都持續在成長，而7-Eleven又是所有超商中最具競爭力的一家，未來我們畢業後有打算自行創業，由加盟7-Eleven開始。
我們發現7-Eleven開店的地點與周邊競爭者對於超商營收(revenue)有非常大的影響，自己定義了兩個變數，一個叫做「立地價值」-與店租的高低有關，透過調查得知。另一個稱為「版圖領域」-與附近周邊的競爭者有關，需要使用地圖軟體(GIS)與計算。
	二、研究動機


近年來由於經濟不景氣，景氣降到谷底，失業率持續居高不下，不少失業或潛在失業人口紛紛轉往連鎖加盟店發展，自己創業當老闆。然而目前所有連鎖加盟事業中最為龐大且店數最多之連鎖體系就是連鎖便利商店，我們在統一超商工讀了三年，家裡也有親戚經營統一超商，對統一超商除了了解以外更多了一份感情，畢業後若是沒有滿意的工作，我們想自己創業，加盟統一超商，自己做老闆，利用製作專題的機會，對統一超商的加盟進行研究，提高未來成功的機率。
	三、研究目的


建立回歸模型，提供未來創業地點的參考。
	四、研究方法


(1) 調查統一超商之”立地價值”
(2) 利用GIS與Google地圖畫圓與測距
(3) 使用數學面積求法計算”版圖領域”

(4) 使用EXCEL計算修正面積
(5) 用SPSS求迴歸方程式
	五、研究流程
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	六、結論與建議


我們建立的迴歸分模型之判定係數為0.642，表示此模型有64.2%解釋營收的能力，關於店長的領導風格是我們無法量化的因素但我們相信這絕對是一個重要的因素，在過去的研究發現店長內控個性與高體恤是經營績效最佳模式，店長對於進貨的判斷影響一家店的庫存、生鮮食物耗損等與營收息息相關，我們在學期間從事超商門市業務實習，除了觀察超商獲利趨勢外，更要學習店長成功經營模式，做為未來投入便利超商產業的準備。
